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● 31 gennaio 2024 h. 11:00-13:00
Webinar - Docente: Ugo Benini - The Vortex
Formazione Tecnico Operativa
L'intelligenza artificiale generativa. Cos'è, come funziona e quali strategie per applicarla
in azienda

● 7 febbraio 2024 h. 10:00-13:00
Webinar - Docente: Patrizia Menchiari
Formazione Tecnico Operativa
L’offerta commerciale irresistibile

● 21 febbraio 2024 h. 11:00-13:00
Webinar - Docente: Ugo Benini - The Vortex
Formazione Tecnico Operativa
L'Ai per il marketing, non solo Chat GPT - Tool e strumenti per rendere efficiente le tue
attività di comunicazione

● 10 aprile 2024 h. 10:00-13:00
Webinar - Docente: Patrizia Menchiari
Formazione Tecnico Operativa
Potenziali clienti: come presentarsi via email, LinkedIn e di persona

● 26 giugno h. 11:00-13:00
Webinar - Docente: Ugo Benini - The Vortex
Formazione Tecnico Operativa
Newsletter 4.0: Intelligenza Artificiale e Automazione

● 4 luglio h. 11:00-13:00
Webinar - Docente: Paolo Guaitani - The Vortex
Formazione Tecnico Operativa
Laboratorio di Ai
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● 14 novembre h. 10:00-13:00
Webinar - Docente: Luca Galati - Very personal consulting
Formazione Tecnico Operativa
Power Sales: strumenti comunicativi per conoscere il cliente potenziale e gestire con
vantaggio la vendita.

● 27 novembre h. 10:00-13:00
Webinar - Docente: Patrizia Menchiari
Formazione Tecnico Operativa
Dall’offerta all’onboarding: sollecitare senza stalkerare, chiudere, iniziare al meglio la
relazione con il nuovo cliente

● 5 dicembre h. 10:00-13:00
Webinar - Docente: Patrizia Menchiari
Formazione Tecnico Operativa
Copywriting persuasivo: Come attirare l’attenzione, accendere il circuito
della ricompensa e ottenere la risposta desiderata

Tutti i Corsi si tengono a Milano, presso la sede ANES di Via Crocefisso 5 oppure in diretta online.
I Corsi possono essere erogati anche su misura di specifiche esigenze e in modalità in-house
presso le aziende.
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